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momae| 1Q Faktoring - inne spojrzenie na faktoring.

Ustuga skierowana do wszystkich przedsiebiorstw prowadzacym dziatalno§¢ gospodarcza w relacjach B2B, czyli
dostarczajacych swoje ushugi, towary, produkty do kontrahentéw prowadzacych dziatalnosc. IQ Faktoring to spojrzenie
z innej perspektywy na ustuge finansowania naleznosci. Oferowana formula zostata wzbogacona o kilka elementow i
oprocz funkcji zapewnienia ptynnosci faktorantowi oraz ochrony przed materializacja ryzyka braku platnosci, peini
funkcje rozwojowa korzystajacego, zwlaszcza w odniesieniu do firm handlowych, ktorych rozwo6j nie jest determinowany
ograniczeniami technicznymi (np. ograniczeniami produkcyjnymi). W ramach rozwiazania rowniez Klienci posiadajacy w
bilansie zdarzenia walutowe moga korzystac z ushug niwelowania ryzyka walutowego. Dodanie kilku prostych funkcji
sprawia, ze faktoring staje sie ustuga bardziej kompleksowa.

Przedsiebiorstwo w ramach ustugi IQ Faktoring moze skorzystac z nastepujacych opcji:

Dostep do zasobdéw zawierajacych dane do potencjalnych kontrahentow, ktérych dzialalnosé jest zgodna ze strategia
handlowa Klienta, ktérzy mogliby sta¢ odbiorcami jego produktow i ustug zwiekszajac skale dziatalnos$ci.

Prosty dodatek, ktory umozliwia Klientowi okreslenie liczby odbiorcow (wielkosci rynku) na oferowane produkty oraz
pozwala w bardzo krétkim terminie nawiazac relacje handlowe. Dzieki dostepowi do bazy kontaktowej mozna wielokrotnie
testowa¢ mozliwosci sprzedazy wielu réznych produktéw i ustug z uwzglednieniem réznych strategii handlowych bez
ponoszenia dodatkowych kosztow.

Dogodne wydluzenie terminu ptatnosci na rzecz kontrahenta (do 120 dni) przy jednoczesnym korzystaniu z funkcji
finansowania, jaka daje faktoring, czyli pomimo wystawienia faktury z odroczonym terminem Klient w ciagu 48 godzin
otrzymuje zaliczke do 90% wartosci nominalnej. Funkcja finansowania zapewnia plynnos¢ oraz mozliwos¢ wykorzystania
srodkéw do kolejnych operacji, przez co zarzadzanie kapitalem obrotowym staje sie bardziej efektywne. W mechanizmie
wystepuje dodatkowa, rowniez istotna funkcja: funkcja marketingowa. Klient posrednio kredytuje swojego kontrahenta,
co dla wielu potencjalnych odbiorcéw bedzie czynnikiem motywujacym do nawiazania wspoélpracy. W zamian za nadanie
transakcji wydluzonego terminu platnosci, Klient moze zaproponowac odbiorcy dodatkowe warunki, np. niewielki wzrost
ceny dostarczonego towaru, co zrekompensuje w catosci albo przynajmniej w duzej czesci koszt faktoringu.

Funkcja finansowania kapitalu obrotowego przedsiebiorstwa, czyli mozliwo$¢ sfinansowania zakupu towaréw lub np.
potproduktéow do dalszego przetworzenia, ktére nastepnie zostang zaoferowane klientom koncowym. Finansowanie moze
by¢ oferowane w formie faktoringu odwrotnego (dluznego) lub kredytu obrotowego. Limit finansowania w ramach
faktoringu odwrotnego oferowany jest zazwyczaj w potaczeniu z faktoringiem stosowanym w finansowaniu naleznosci.

Funkcja niwelowania ryzyka braku platnosci, czyli opcja finansowania naleznosci w ramach faktoringu peilnego (bez
regresu). Wykorzystywany zwtaszcza wobec nowych kontrahentéw, gdzie ryzyko braku ptatnosci moze by¢ wyzsze. W
ramach faktoringu pelnego dochodzi do przeniesienia ryzyka na faktora lub ubezpieczyciela, ktorzy we wlasnym zakresie
weryfikuje wiarygodnosé platnika, decydujac jednoczesnie o udzieleniu finansowania dla danej naleznosci. Funkcja
niwelowania (dyscyplinowania) wystepuje rowniez w faktoringu z regresem gdzie faktor moze zastosowac wobec dluznikow
dzialania dyscyplinujace.

Wsparcie w ograniczeniu ryzyka walutowego u eksporteréw i importeréw korzystajacych z ustugi faktoringu. Formuta
faktoringu eksportowego w duzym stopniu poprzez natychmiastowy tryb wyplaty zaliczki bedacej znaczaca czescia
naleznos$ci chroni eksportera przez ryzykiem niekorzystnej zmiany kursu. Pozostaje jednak kwestia rozliczenia pozostatej
czesci naleznosci (10-30% nominalnej wartosci), ktore nastepuje w chwili rozliczenia importera z faktorem najczesciej w
perspektywie 30-90 dni od daty sprzedazy. Przez ten okres czes¢ naleznosci jest narazona na ryzyko. Klienci korzystajacy
z ushugi IQ Faktoring moga zabezpieczac pozycje poprzez wykorzystanie derywatéow, ponadto uzyskuja dostep do prognoz
i raportéow walutowych, ktore w duzym stopniu wspierajg gospodarke wymiany walut.

IQ faktoring, czyli faktoring ze wsparciem sklada sie z kilku komponentéw, ktére speilniaja rézne funkcje. Dobor
komponentéw oraz funkcjonalnosé peinej ushugi jest dostosowywana indywidualnie do potrzeb kazdego przedsiebiorstwa.

Ponizszy przyktad obrazuje korzys$ci z zastosowania podstawowych funkcji ustugi IQ Faktoring.

Dystrybutor hurtowy wyroboéw chemii gospodarczej i kosmetykow planuje ekspansje terytorialnag w celu zwiekszenia
poziomu sprzedazy. Posiada ograniczenia w kapitale obrotowym, obawia sie ryzyka braku ptatnosci od nowych
kontrahentoéw, nie posiada rowniez dostepu do zbioru zawierajacego dane kontaktowe do potencjalnych odbiorcow w celu
jednoznacznego okreslenia wielkosci rynku. Firma dziata na rynku od kilku lat, uzyskuje przychod roczny w wysokosci 3
mln z}. oraz rentowno$¢ na poziomie 3%. Ze wzgledu na zréznicowany asortyment, dostawcy dystrybutora stosuja wobec
niego 14 i 30 dniowe terminy platnosci, a takze rozliczenia platne na biezaco realizowane po dostawie towaru do

magazynu.



Potrzeby przedsiebiorstwa zostaly zdefiniowane nastepujaco: wystepuje potrzeba zwiekszenia kapitalu obrotowego oraz
potrzeba eliminacji ryzyka. Wielko§¢ potrzebnego kapitalu obrotowego bedzie uzalezniona od liczby klientéw z ktorymi
dojdzie do realizacji wspoélpracy. Wielkos¢ bazy ustalono docelowo na 2500 kontaktow, z czego w ramach proby
udostepniono S00.

Dostawca testuje rynek poprzez przestanie oferty handlowej uwzgledniajacej oprécz zakladanej marzy réwniez koszt
finansowania, proponujac w ramach zachety 60 dniowy, odroczony termin platnosci faktury. W ramach akcji promocyjnej
do dostawcy zglasza sie 40 firm, ktére chca nawigzac¢ wspoétprace handlowa.

Zanim dojdzie do zawarcia umowy, ktéra pozwoli na sfinansowanie zwiekszonych zakupéw od producentéw oraz
finansowanie naleznosci od klientéw koncowych, faktor ocenia rating dystrybutora oraz wiarygodnos¢ 80 potencjalnych
odbiorcéw do ktérych zostala skierowana oferta handlowa.

Sposrod 40 odbiorcow, faktor akceptuje 25 firm, ktére deklaruja zakupy w wysokosci 3000 zt. miesiecznie, co przektada
sie na prognozowany wzrost przychodu o 75 000 zt. w ujeciu miesiecznym. Odbiorcy zweryfikowani pozytywnie otrzymuja
60 dniowy termin platnosci, dystrybutor uzyskuje limit w wysokosci 75 000 zl.. Limit moze zosta¢ w kazdej chwili
zwiekszony w przypadku wzrostu sprzedazy.

Aby sfinansowac¢ dostawy, czyli w pierwszej kolejnosci zaptaci¢ swoim dostawcom, dystrybutor moze skorzysta¢ z dwoch
mozliwosci finansowania: limitu przyznanego w ramach faktoringu odwrotnego (finansowanie dostaw/ faktoring dtuzny)
w wysokosci 50 000 zt. lub (oraz) kredytu obrotowego w kwocie 50 000 zt.

Zakladany cel, czyli zwiekszenie przychodu moze zosta¢ osiagniete dzieki wykorzystaniu mechanizméw w ramach
oferowanej ustugi. Dorazne korzysci dla Klienta to:

1. Zbadanie mozliwosci finansowych Przedsiebiorstwa, wielkosci rynku na oferowane produkty / ustugi, ocene
zdolnosci kredytowej, przygotowanie ogdlnego planu dziatania przed podjeciem decyzji o skorzystaniu z ustugi.

2. Wykorzystanie faktoringu jako narzedzia marketingowego — zaproponowanie 60 dniowego odroczonego terminu
platnosci nowym klientom.

3. Dostep do kapitalu obrotowego: zapewnienie platnosci na rzecz swoich dostawcow (producentéw / importeréw) w
ramach realizacji dostaw.

4. Staly dostep do bazy danych skupiajacych kontakty do odbiorcow. W ramach testu dystrybutor wykorzystat 500
kontaktéw handlowych, docelowo moze posiadac¢ dostep np. do 2 500 kontaktow.

5. Otwarte limity finansowania pozwalajace na dalsza ekspansje.

6. Zachowanie plynnosci poprzez sfinansowanie naleznosci: pomimo 60 dniowego terminu platnosci, przedsiebiorstwo
otrzymuje zaliczke w wysokosci 90% faktury w ciagu 48 godzin od przedstawienia faktury i dokumentu
potwierdzajacego dostawe, co skraca termin oczekiwania na gotowke.

7. Zwigkszenie bezpieczenstwa transakcji handlowych z nieznanymi dotad odbiorcami.

Niewielkie zaangazowanie wlasnego kapitatu obrotowego w przeprowadzane operacje handlowe.

9. Zwiekszenie rentownosci kapitalow wlasnych.

o

W przypadku zainteresowania ustuga, pytan oraz przygotowaniem wstepnego zarysu i kosztow transakcyjnych
zapraszamy do kontaktu.

Infinity Faktoring specjalizuje sie w poszukiwaniu optymalnych rozwiazari z zakresu finansowania naleznosci,
INFINITY INFINITY poprawy ptynnosci, intensyfikacji dziatari handlowych, poprawy dyscypliny w pfatnosciach, weryfikacji
SUEEORY FAEORNG kontrahentéw. Infinity Faktoring to integralna cze$¢ i marka handlowa firmy Infnity Support.
Wspdtpracujemy na najlepszymi Faktorami w Polsce.
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